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PILOTER LA STRATEGIE
FINANCIERE

N oo FORMATION QUALIFIANTE - 100% EN LIGNE
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0
Ty

UTILISER EFFICACEMENT LES INFORMATIONS
FINANCIERES ET ANTICIPER LES RISQUES

Ce parcours permet une meilleure compréhension des raisonnements financiers et économiques
liés a la prise de décision. Celui-ci permet l'acquisition des éléments de langage essentiels afin de
communiquer avec les partenaires externes.

~A N PUBLIC @ LIEU DE FORMATION
W aa - = Gérants, cadres dirigeants, porteurs de " = 100% en distanciel

projets, cadres en charge d'un projet, = Pour connaitre la date de la prochaine session

d'une unité opérationnelle, d'un centre . contactez-nous
de profit, accompagnants publics ou :

privés  d'une entreprise  souhaitant {:? VOS INTERVENANTS
pouvoir échanger efficacement avec :

o ' o .= Experts en stratégie, stratégie financiére, pilotage
des spe§|a!|stes ﬂrpnoers internes ou financier de transition et pilotage budgétaire
externes a lentreprise dactivités et dentreprises en France “et a
linternational

E  PREREQUIS ~ DUREE & RYTHME |
= Une maltrise de base des outils = Nombre d'heures : 22h30 sur 2,5 mois
classiques : Power Point, Excel = Classes virtuelles : 3 x 3 heures

= Matériel informatique et acces outils de " Auto-formation guidee : 3 x 3,5 heures
visio-conférence - =Mentoring individuel et évaluation: 3 x 1 heure

= Acces a une plateforme d'apprentissage en ligne
pendant 6 mois

MODALITES D’ADMISSION

mDossier d'inscription

» Minimum de 4 participants requis pour
ouverture du programme. Maximum de 8.

MODALITES PEDAGOGIQUE

& D'EVALUATION

» Chaque thématique est abordée avec une
capsule vidéo de contextualisation et un
exercice simple de mise en situation. Des
visioconférences et entretiens individuels
a distance sont programmeés pour aider
chacun a progresser a son rythme

= Questionnaire au démarrage et en fin de
parcours afin d'évaluer la progression des
apprenants, évaluation des acquis pendant
la formation

TARIF

= 1500 € TTC*

m Financement OPCO, FNE renforcé,
et dispositifs de financement de la
formation professionnelle.

m Déclinable en intra entreprise sur
demande

* Organisme non-assujetti  la TVA




UN PARCOURS COMPATIBLE
AVEC UNE ACTIVITE PROFESSIONNELLE

/4 ATEMPS PLEIN

OBJECTIFS
DE LA FORMATION

A L'ISSUE DU PARCOURS, LE PARTICIPANT SERA CAPABLE DE :

{ UNE MEILLEURE MAITRISE DE : UN DECODAGE DES LIENS i UNE FACILITATION DE LA
: L'ANALYSE FINANCIERE, DES { ENTRE LES OBJECTIFS i COMMUNICATION ET DES
{ RAISONNEMENTS FINANCIERS ECONOMIQUES, LES i ELEMENTS DE LANGAGE
qui contraignent les choix stratégiques  : pj (INDICATEURS) ET { ECONOMIQUES ET FINANCIERS
de l'entreprise LES RAISONNEMENTS i eninterne (collaborateurs proches) et en
: ECONOMIQUES DE PRISE DE © externe (media, partenaires, clients)
DECISION, ainsi que les risques de :
¢ biais induits dans l'organisation

PROGRAMME SAVOIRS & SAVOIR FAIRE VISES
DE LA FORMATION

= Réaliser des analyses et études financieres et économiques
= Appréhender les points clés des opérations de fusion/acquisition, LBO

= Concevoir des instruments de suivi et d'analyse de risques et de
performance:

- Réaliser un modéle de prévision sur la base d'un modele économique défini

= Fondements de l'information
financiere

= Méthodologie d'analyse financiére

= Modéle économique et gestion des

risques - Analyser la situation financiere d'une entreprise sur la base de documents

financiers officiels
= Analyse des colts, KPI et prise de

s pn = Estimer la valeur de I'entreprise analysée
décision (externalisation)

= Etablir une recommandation de montage financier de reprise
= Concevoir et communiquer un business plan complet crédible
= |dentifier les risques financiers d'une entreprise

: : = Gérer les risques (Risk Management
= Montages financiers de reprise et 9 ( . J ) .
construction d'un tableau de bord = Mettre en place une gestion financiere pertinente et assurer des
choix économiques
- Travail sur des problématiques réelles = Réaliser une veille concurrentielle et informationnelle

choisies par chaque participant = Relier la cohérence du raisonnement économique et financier au
-lllustrations et benchmark tous secteurs déploiement stratégique
dactivité

= Flaboration d'une prévision de ventes
= Construction de son Business Plan
= Valorisation d'une entreprise

= Aider a communiquer, présenter et expliquer les éléments clés des
choix

= Améliorer la capacité d'adaptation aux changements et aux
contraintes de mise en ceuvre

Renseignements 04 67 10 26 08
& Inscription BesoinDeFormation@montpellier-bs.com
montpellier-bs.com
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