BUSINESS DEVELOPER

STRATEGIE & DEVELOPPEMENT D'AFFAIRES
e FORMATION CERTIFIANTE

BUSINESS SCHOOL
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DETECTEZ LES NOUVELLES

OPPORTUNITES DE CROISSANCE .

POUR DEVELOPPER VOTRE ACTIVITE

ET AUGMENTER LA PERFORMANCE DE LENTREPRISE

Ce parcours vise a acquérir et renforcer des compétences pour concevoir et déployer des stratégies
profitables a l'entreprise. Vous pourrez ainsi, répondre aux enjeux de positionnement et de construction
d'offres, de prospection de marchés et de développement commercial.

ADOPTEZLES METHODES ET POSTURES DU BUSINESS DEVELOPER.

~ @ | PUBLIC @ . LIEU DE FORMATION
Qs aa = Salariés ou non sur des fonctions :
i de développement d'activité
ou de développement commercial

¢ = Toute personne en création ou

" 60% en distanciel & 40% en présentiel

" Lieu de la formation présentielle : Campus MBS
Montpellier (locaux accessibles PMR)

développement d'activité = Pour connaitre la date de la prochaine session
: contactez-nous
E . PREREQUIS <% | VOS INTERVENANTS
Pom Ari i :
5 Iijxeplgr:glr;tcig;zm?temaIe et/ou - ® Consultants-Formateurs MBS experts dans le
: conseil et le développement d'entreprise
: . { ® Enseignants-Chercheurs MBS en sciences de
T3 DUREE & RYTHME gestion spécialisés en management, stratégie,
222] ¢ ® 10 jours (70h) répartis sur 7 mois marketing ou finance
: " Elxperts en stratégie commerciale et relation
client

MODALITES D’ADMISSION
i mDossier d'inscription
= Minimum de 8 participants requis pour
ouverture du programme

MODALITES PEDAGOGIQUE

& D’EVALUATION

m Classes virtuelles et travaux dynamiques

® Partage d'expérience et échanges de
pratiques

= Evaluations : Cas pratiques et mises en

situations professionnelles

CHIFFRES CLES
100% de réussite - 77.6% de satisfaction

TARIF

= 3900 € TTC*

m Eligible au CPF, financement OPCO,
FNE et dispositifs de financement de la
formation professionnelle.

m Déclinable en intra entreprise sur
demande

gpﬂmqus MON .
FRANGAISE COMPTE FORMATION ELIGIBLE CPF
wk FORMATION

* Organisme non-assujetti a la TVA




AVEC UNE ACTIVITE PROFESSIONNELLE

ATEMPS PLEIN

OBJECTIFS

A L'ISSUE DU PARCOURS, VOUS SEREZ CAPABLE DE

les risques, les tendances, les
opportunités du secteur ou du domaine d'expertise

déterminer les axes
stratégiques et les objectifs de l'entreprise, les traduire et les

spécifiques au secteur d'activité ou au domaine d'expertise

pour conduire les opérations

suivre dans un plan d’action adapté au secteur ou du domaine en conformité avec les spécificités du secteur ou du domaine

d'expertise d'expertise

UN PARCOURS DE FORMATION QUI VALIDE
2 BLOCS '

EX
REPUBLIQUE

eur MBS. Document a caractére non-contractuel rédigé a titre

*(Certification 37667, date d'enregistrement 06-06-2023, organisme
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“ FORMATION

Renseignements 06 327114 69
& Inscription BesoinDeFormation@montpellier-bs.com
montpellier-bs.com
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Occitanie 101 DU 22.07.2013
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MAKING A DIFFERENCE






